MARKNADSPLATS FOR SKOGSARRENDE

— att hyra eller hyra ut skog

Intresset for att dga skog och skogsmark har
okat under de senaste decennierna. Priserna
pa skog och skogsmark okar fortfarande,
vilket visar en fortsatt hog efterfragan. Bade
privatpersoner och foretag dar intresserade av
att dga skog. Men inte alla har mdjlighet att
képa skog. Detta kan dels bero pa att priserna
har stigit, dels pa grund av lagliga
begrdnsningar for foretag att forvdrva
skogsmark.

Fritidsintresset for naturen och skogen okar
ocksa - och detta bland privatpersoner och
foretag. En annan faktor att tinka pa ar att det
finns ett intresse bland skogsidgarna att skapa
inkomster frdn skogen utover forsiljning av
virke. Baserat pd denna situation skulle
mojligheten att hyra/hyra ut skog vara till
nytta for flera intressenter.

Syfte

For att skapa mojlighet att hyra/hyra ut skog
maste skogsiagare och skogsintresserade, med
olika motiv och driv, moétas. For detta ska bli
mojligt kravs det att dessa drivkraft mots for
att vidareutvecklas till en affarsrelation. En
avgorande aspekt for detta dr de juridiska
kraven for att hyra/hyra ut skog. Darfor
undersoker denna pilot de juridiska och
praktiska mojligheterna och funktionerna hos
en potentiell marknadsplats genom en

prototyp.
Slutsatser

Att bygga en marknadsplats kraver flera
fardigheter. Att hitta och fora samman dessa
kompetenser i ett tidigt skede ar av stor
betydelse for ett gott resultat. Utéver detta

visar piloten att det finns goda férutsattningar,
badde niar det giller tillgdngen pa
skogsfastigheter och kunder, for
entreprenorskap och utveckling av denna typ
av servicekoncept. Piloten betonar dock att det
finns flera val, som forsdkrings- och
transaktionslosningar, som kriavs baserat pa
fokus, marknad och malgrupper.

Den juridiska utredningen drar slutsatsen att
ett skogsarrende motsvarar ett hyresavtal for
en lagenhet. Det synliggor ocksa de risker som
finns for skogsdgaren respektive dgaren av
marknadsplatsen. En sadan risk skulle vara
om arrendator orsakar skada under
hyresavtalet, vilket kan leda till att den
ansvariga  faller pa  operatéren av
marknadsplatsen. Dessa risker och relationer
diskuteras i rapporten och det ges forlag pa
hur detta kan hanteras genom avtal.

Piloten fokuserade pa de tva skogssegmenten;
gamla och yngre skogar, baserat pa intresse,
efterfragan och potential som identifierats av
projektet. Det finns har en
utvecklingspotential sett till en expansion av
marknaden och maélgruppen. I forhallande till
detta ar det viktigt att definiera drivkrafter och
viarden inom varje marknadssegment for att
sakerstilla tjanstens relevans och viarden. En
jamlik tillgdng till information ar avgorande
for att bygga hallbara relationer genom
marknadsplatsen.

Piloten drar dock ocksd slutsatsen att en
djupare forstdelse for servicekonceptets fulla
potential och utveckling endast ar majlig nar
marknadsplatsen =~ materialiseras ~ genom
affarsaktiviteter och relationer.
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